SEMINARAS

UOGININKYSTES UKIO PARDAVIMY SKATINIMAS

(nuotolinis renginys, 7 val.)

2026-04-15

Laikas

Tema

9:00 -9:15

Temos pristatymas

Pirkéjo psichologija: kodél Zzmonés perka? (lektOré Jurgita Babiliené, LIK)

9:15-10:00

Emocijos kaip pagrindinis pirkimo sprendimo variklis

10:00 - 10:30

Socialiné jtaka ir psichologiniai veiksniai pirkimo sprendimuose

10:30 — 10:45

Pertrauka

10:45 -12:15

Motyvy ir suvokimo sgveika pirkimo procese

12:15-12:45

Pertrauka

Babiliené, LIK)

12:45-13:30

Socialiniai tinklai kaip pirkéjo suvokimo ir pasitikéjimo formavimo
erdve

13:30 — 14:15

Socialiniai tinklai kaip pardavimo proceso dalis: nuo démesio iki
sprendimo pirkti

14:15 - 14:30

Pertrauka

Kaip parduoti?

(lektoré Jurgita Babiliené, LIK)

14:30 — 15:15

Uogininkystés Ukio produkto vertés kirimas ir pateikimas

15:15 - 15:45

Tiesioginis pardavimas: bendravimas su pirkéju ir pardavimo
didinimas

Diskusija

15:45 — 16:00 | Jusy patirtys. Kas jtakojg pirkima ir kas ne?
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